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La Autenticidad por encima
del Gasto Publicitario

Tus propios alumnos pueden convertir mas que cualquier campana.
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Fernando Bacaicoa
Co-CEO - Educaedu

EL PROBLEMA

Nadie cree en tu publicidad
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®* La Gen Zignora anuncios por defecto.
* Tu mensaje suena a mads de lo mismo.

®* Todos prometen o mismo: nadie destaca.

ELCAMBIO

La confianza cambidé de manos
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®* Ya no comunicas tu: comunica tu comunidad.
* El peer review construye confianza real.

* Un alumno real vale mas que cualquier anuncio.

( “Tu problema no es el presupuesto. Es la credibilidad.” ( “La experiencia compartida es el nuevo marketing.”

LOS ACTORES

@ Tus mejores vendedores ya estan dentro
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Alumni

Prueba del resultado
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Profesorado

Autoridad que humaniza

Estudiantes

Autenticidad diaria

* Ensenan la experiencia real * Demuestran el ROI

* Refuerzan reputacion

* Generan confianza inmediata * Generan cercania

* Generan aspiracion real

* No necesitan grandes audiencias * Validan tu propuesta * Influyen en la decision

( “No necesitas celebrities. Necesitas alumnos reales.”

COMO ACTIVARLO

Tu Plan de Accion en 4 Pasos
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Da libertad

evita guiones y deja hablar desde Ia experiencia

Incentiva

ofrece valor real que compense participar

Premia lo auténtico Mide con criterio

prioriza contenido real frente a lo perfecto define limites sin ahogar la naturalidad

( “Lo perfecto no convierte. Lo real si.”

¥4 Retorno de la Confianza
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Publicidad mads eficiente
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+ Conversion

+ Lealtad

4

Diferenciacion
Alumnos mas

comprometidos

MAs matriculas con menos

L. Dejas de sonar como todos
friccion

“Tu comunidad es tu mejor campana.”

— Fernando Bacaicoq, Co-CEO - Educaedu




